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1. Warum Finnland, warum jetzt?
Finnland befindet sich in einem strukturellen Wandel seines Alkoholmarktes.

Der grenzuberschreitende Verkauf von Alkohol an finnische Verbraucher ist bereits zuldssig, und
kommende gesetzliche Klarstellungen stabilisieren den regulatorischen Rahmen fir Lieferung,
Besteuerung und Marketing.

Fur Alkoholproduzenten und -handler aus der EU und dem EWR ergibt sich daraus eine seltene
Markteintrittschance:

o Einer der strengsten Alkoholmarkte Europas 6ffnet sich dem Wettbewerb
o Digitales Alkoholmarketing wird liberalisiert
e Verbraucher vergleichen zunehmend grenzuberschreitend Preise
e Das staatliche Monopol Alko gerat strukturell unter Druck
Diese Chance ist jedoch stark reguliert.
Unvorbereitete Anbieter riskieren:
e Doppelbesteuerung
e rechtswidrige Preisgestaltung
e blockierte Lieferungen
o VerstoBe gegen Werbevorschriften
e Reputationsschaden

Der DrinkData Leitfaden wurde entwickelt, um die Liicke zwischen Rechtstheorie und kommerzieller
Praxis zu schlieBen.



2. Wie Alkohol-Fernverkauf nach Finnland wirklich funktioniert

Es gibt zwei grundlegend unterschiedliche Modelle fur den grenzliberschreitenden Verkauf von Alkohol
nach Finnland:

Fernkauf (nicht empfohlen)
e Verbraucher tragen die Steuerverantwortung
e Hohes Risiko der Doppelbesteuerung
e Geringer Verbraucherschutz
e Zunehmende regulatorische Kontrolle
Fernverkauf (das konforme Modell)
o Verkaufer Ubernehmen die volle Verantwortung
e Finnische Steuern werden vom Verkaufer entrichtet
o Regulierter Lieferprozess
e Integrierte Alterskontrolle
e Skalierbar und markensicher

DrinkData unterstutzt ausschlieBlich verkauferverantwortliche Fernverkaufsmodelle, da nur diese
langfristig tragfahig und rechtskonform sind.



3. Die wahre Kostenstruktur: Steuern definieren lhren Preis
Jeder Fernverkaufer nach Finnland muss drei Steuerarten in seine Preisgestaltung integrieren:
Alkoholsteuer (Verbrauchsteuer)
Abhangig von:
e Produktkategorie
o Alkoholgehalt
e Volumen
Verpackungssteuer

Gilt fur die meisten Verpackungsarten
Wird von auslandischen Anbietern haufig unterschatzt

Mehrwertsteuer (MwSt.)

In Finnland zu entrichten
Muss strukturell sauber von Produkt- und Lieferpreis getrennt werden

Diese Steuern definieren lhren minimal tragfahigen Verkaufspreis.

Kein Marketing, kein Einkaufsvorteil und keine Logistikoptimierung kann diese Preisuntergrenze
umgehen.

Der vollstandige DrinkData-Leitfaden zeigt, wie diese Steuern operativ — nicht nur theoretisch —
umgesetzt werden.



4. Wettbewerb mit Alko (und anderen)
Der Wettbewerb in Finnland hangt vom Alkoholgehalt ab:
Bis 8 % vol.
Wettbewerb mit:
e Alko
e UND groBen Lebensmittelketten (S Group, K Group, Lidl)
Hier sind Preistransparenz und logistische Effizienz entscheidend.
Uber 8 % vol.
Primarer Wettbewerb mit Alko
Hier entstehen Chancen durch:
e Nischenprodukte
o exklusive Beschaffung
e dynamische Sortimente
Langfristig verlagert sich der Wettbewerb zunehmend auch zwischen Fernverkaufern selbst.

Der DrinkData-Leitfaden zeigt, wie Sie sich in beiden Phasen positionieren.



5. Warum Anbieter den DrinkData-Leitfaden nutzen

Der DrinkData-Leitfaden ist kein juristisches Gutachten.
Er ist ein kommerzielles Markteintrittswerkzeug.

Er hilft Ihnen:

V regulatorische Fehler zu vermeiden

v Steuercompliance korrekt zu strukturieren

v ein skalierbares Geschaftsmodell aufzubauen
Vv legal und profitabel zu konkurrieren

v teure Lernkurven zu vermeiden

v sicher in den finnischen Markt einzutreten

Mochten Sie den vollstdndigen Leitfaden?
Der DrinkData Paid Guide - Alkohol-Fernverkauf nach Finnland enthalt:
e vollstandigen regulatorischen Rahmen
e praktische Steuerumsetzung
o Preisstrategien
e operatives Playbook
e anbieterspezifische Strategien

e Checklisten und Readiness-Tools

= Vollstandiger Leitfaden unter: DrinkData.eu
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